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Jak kształtowały się stany pogło-
wia trzody chlewnej na prze-
strzeni ostatnich 5 lat obrazuje 

tabela 1.
W 2018 roku nastąpił wzrost 

pogłowia o 0,20% w kategorii tucz-
niki na ubój. W roku 2019 pogłowie 
ogółem wzrosło o 1,7% (największy 
wzrost - o 3,4% - zanotowano w gru-
pie warchlaków) oraz w roku 2020 
o 4,6% (największy wzrost - o 7,7% 
- nastąpił w grupie loch). 

Od 2021 roku obserwujemy cią-
gły spadek pogłowia trzody chlew-
nej. W 2021 roku spadek ten wyniósł 
12,7% w stosunku do roku poprzed-
niego, a w 2022 roku 6%.

Warto zauważyć, iż stałemu 
zmniejszeniu ulega stado loch i loch 
prośnych, co w 2022 roku ma od-
zwierciedlenie w zmniejszeniu licz-
by prosiąt.

Skąd ta tendencja spadkowa? 
Wzrost produkcji trzody chlew-

nej ograniczony jest jej wysokimi 
kosztami oraz niskimi cenami za ży-
wiec, które nie gwarantują osiągnię-

cia zadowalających zysków z tego 
kierunku produkcji. Nie bez znacze-
nia jest również sytuacja produkcji, 
konsumpcji oraz handlu wieprzo-
winą, a także ceny zbóż paszowych 
w kluczowych regionach na świecie. 

Słabe perspektywy makroeko-
nomiczne oraz zmiany podaży i po-
pytu w roku 2023 ograniczają po-
tencjał wzrostu handlu światowego. 
W krajach eksportujących, takich jak 

USA, Kanada i kraje UE jest większa 
podaż. To prawdopodobnie ograni-
czy światowy handel wieprzowiną. 
Natomiast rosnąca inflacja i wysokie 
zapasy zgromadzone w 2022 roku 
w Korei Południowej i Japonii mogą 
wpłynąć na potrzeby importowe 
(popyt). 

Ceny będą się wahać i to nawet 
przy spadku cen zbóż paszowych. 
Negatywne skutki może przynieść 
inflacja, susze oraz niższe niż ocze-
kiwano zapasy końcowe i niedobory 
zbiorów w USA. Koszty pracy praw-
dopodobnie będą rosły. Pocieszające 
jest, że przewiduje się spadki cen 
energii i transportu.

Pomimo poprawy na świecie 
w kwestii bezpieczeństwa biolo-
gicznego, wielu drobnych rolników 
zostało zmarginalizowanych w tym 
sektorze. To stworzyło możliwości 
rozwoju dużym fermom. ASF nieste-
ty nadal rozprzestrzenia się w Euro-
pie, Azji i innych regionach, stając się 
jednocześnie zagrożeniem dla tego 
kierunku produkcji. Skutki tej choro-
by z 2022 roku mogą być odczuwal-
ne przez rynek do tej pory. 

Ciągłe ryzyko ASF oraz wyso-
kie koszty produkcji nie sprzyjają 
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Od 2021 roku obserwujemy spadek pogłowia trzody chlewnej. 
Z czego to wynika?

Tabela 1. Pogłowie trzody chlewnej w Polsce w latach 2018-2022

Wyszczególnienie
Lata:

2018 2019 2020 2021 2022

Pogłowie świń 
(tys. szt.) 11 027,70 11 215,50 11 727,40 10 242,40 9 624,30

W stosunku do roku poprzedniego nastąpiło zmniejszenie/zwiększenie stada (%)

pogłowie ogółem,
w	tym:

-7,40 1,7 4,6 - 12,7 - 6 

prosięta -16,30    - 11,8 

warchlaki -8,00 3,4    

tuczniki do 50 kg 
na chów

-18,00     

tuczniki na ubój 0,20     

stado loch   7,7   - 9,4

stado loch prośnych    - 20,6 - 6,7

czcionka czerwona - spadek w stosunku do roku poprzedniego
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znaczącemu wzrostowi produkcji 
wieprzowiny w tym roku. Między 
listopadem 2022 roku a styczniem 
2023 roku ceny wieprzowiny w Chi-
nach spadły o 45% i przypuszczalnie 
tendencja ta będzie kontynuowana. 
Gdy fala COVID-19 się uspokoi i brak 
będzie innych czynników zakłócają-
cych, można spodziewać się dużego 
wzrostu cen wieprzowiny w drugim 
kwartale.

Tabela 2. Średnie ceny 1 kg żywca wie-
przowego w latach 2019-2023

Lata Średnia 
cen w zł

Wzrost cen w %
(2019 r. =100%)

2019 4,20 100  

2020 5,85 139 39

2021 5,99 143 43

2022 6,59 157 57

IV 2023 8,22 196 96

Relacje cen żywca wieprzowego 
do cen ziemi

Ciekawe są wyniki analizy cen 
żywca wieprzowego w latach 2011- 
2022 (tabela 3) w stosunku do śred-
nich cen ziemi poszczególnych kom-
pleksów glebowych w tym okresie 
(tabela 4) oraz zestawienia prezen-
tującego, ile kg żywca wieprzowego 
należało sprzedać, by kupić 1 ha zie-
mi (tabela 5).

Tabela 3. Cena skupu żywca w zł/kg na 
przestrzeni lat 2011-2022

Lata
Cena 

żywca wieprzowego 
(zł/kg)

2011 4,26

2012 5,01

2013 5,01

2014 3,80

2015 4,00

2016 4,40

2017 5,10

2018 5,10

2019 4,20

2020 5,85

2021 5,99

2022 6,59

Tabela 4. Średnie ceny ziemi kompleksów dobrego, średniego i słabego w zł/ha 
w latach 2011-2022

Lata
Kompleks:

dobry 
(klasy I, II, III a)

średni 
(klasy III b, IV)

słaby
(klasy V, VI)

2011 29 812,85 23 506,38 21 559,25

2012 32 096,35 25 970,50 20 601,17

2013 35 814,50 28 540,25 22 663,75

2014 43 553,75 33 525,00 26 935,50

2015 55 804,00 37 812,67 29 487,67

2016 55 352,50 39 117,00 31 548,25

2017 60 787,67 38 574,67 31 717,00

2018 60 276,33 40 521,33 32 065,67

2019 57 833,50 42 383,50 34 319,00

2020 56 605,00 44 246,00 34 147,00

2021 58 333,00 48 627,00 44 714,00

2022 60 714,00 53 511,00 44 375,00

Tabela 5. Ilość żywca wieprzowego w kg niezbędna do zakupu 1 ha gruntów kom-
pleksu dobrego, średniego i słabego w latach 2011-2022

Lata
Kompleks:

dobry
(klasy I, II, III a)

średni
(klasy III b, IV)

słaby
(klasy V, VI)

2011 6 998,32 5 517,93 5 060,86

2012 6 406,46 5 183,73 4 112,01

2013 7 148,60 5 696,66 4 523,70

2014 11 461,51 8 822,37 7 088,29

2015 13 951,00 9 453,17 7 371,92

2016 12 580,11 8 890,23 7 170,06

2017 11 919,15 7 563,66 6 219,02

2018 11 818,89 7 945,36 6 287,39

2019 13 758,96 10 083,31 8 164,71

2020 9 671,94 7 560,19 5 834,60

2021 9 738,40 8 118,03 7 464,77

2022 9 209,56 8 116,95 6 731,13

Wykres 1. Średnie ceny zakupu trzody chlewnej w Polsce wg wagi żywej (ZSRIR)
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Najwięcej żywca wieprzowe-
go, na zakup 1 ha ziemi komplek-
su dobrego, należało sprzedać 
w 2015 roku. Z kolei 1 ha ziemi 
kompleksu średniego wymagał naj-
większej sprzedaży w roku 2019. 
W tym samym roku zakup ziemi kom-
pleksu słabego wymagał również 
sprzedaży największej ilości żywca.

Źródła:
- raporty MRiRW,
- strona internetowa GUS,
 (https://stat.gov.pl/),
- raporty Robobanku,
- kalkulacje rolnicze.

Wykres 2.  Ilość żywca wieprzowego (kg) niezbędna do zakupu 1 ha gruntów kom-
pleksu dobrego, średniego i słabego w latach 2011-2022

Ten pomysł przyszedł do nas 
zza oceanu. Wielu Amerykanów 
uwielbia samodzielnie wybierać 

dynię. Większość z naszych czytelni-
ków zbiory kojarzy z ciężką pracą. Są 
jednak i tacy, dla których to powrót do 
czasów dzieciństwa, gdy wraz z rodzi-
ną i przyjaciółmi wyjeżdżało się np. 
zbierać truskawki. W pamięci zapadły 
miłe chwile spędzone na świeżym po-
wietrzu. Już nie pamięta się o bólu ple-
ców czy o oparzeniach słonecznych. 
Wiele osób chce wrócić do szczęśli-
wych lat spędzonych na wsi. 

Taką możliwość daje udział w sa-
mozbiorach. Powstają nawet specjalne 
portale internetowe specjalizujące się 
tylko w promowaniu tego typu usług.

Na czym polega samozbiór? 
Klienci (często rodziny z dzieć-

mi) przybywają do gospodarstwa 
rolnego. Szczegóły mogą się trochę 
różnić, ale główna idea pozostaje 
ta sama: co zbierze się do własnego 
koszyczka, następnie jest ważone 
i te produkty otrzymuje się w dużo 

niższej cenie. Część rolników uznaje 
zasadę, że wszystko co zostało zje-
dzone na polu, nie podlega opłacie. 
W ten sposób zbierane są truskawki, 
jagody kamczackie, czereśnie, jabł-
ka i gruszki, ale pojawiają się także 
oferty dotyczące warzyw.

Czy to się opłaca? 
To ciekawe rozwiązanie zwłasz-

cza w przypadku mniejszych planta-
cji. Samozbiór świetnie sprawdzi się 
również w gospodarstwach ekolo-
gicznych czy tam, gdzie prowadzona 
jest agroturystyka. Może być intere-
sującym rozszerzeniem oferty. Rol-
nik nie ponosi kosztów związanych 
z zatrudnieniem pracowników sezo-
nowych. Dodatkowo, nie musi płacić 
pośrednikom, bo ich nie ma. Nie da 
się już bardziej skrócić łańcucha do-
staw! Ta forma sprzedaży warzyw 
i owoców może pozwolić na osią-
gnięcie za nie zadowalającej ceny.

Co zyskują klienci? 
W czasach drożejących produk-

tów spożywczych samozbiór może 
być sposobem na podreperowanie 
domowego budżetu. Ceny owoców 
i warzyw w tym przypadku są znacz-
nie tańsze. Nawet o połowę od tych 
oferowanych w sklepach. Zamiast na 
targowisko, czy do placówki handlo-
wej, klient udaje się bezpośrednio do 
rolnika. Dla wielu osób to także forma 
turystyki: czas spędzony na świeżym 
powietrzu wraz z rodziną pozwoli 
odetchnąć od zgiełku codziennego 
życia. Dodatkowo, klient już na polu 
dokonuje szczegółowej kontroli jako-
ści. W jego koszyczku nie znajdą się 
uszkodzone lub niedojrzałe owoce.

Jeżeli jesteś zainteresowa-
ny wprowadzeniem samozbioru 
w swoim gospodarstwie, bezpłat-
ne ogłoszenie możesz dodać na 
platformie Pomorski e-Bazarek 
(www.pomorskiebazarek.pl). 

Samozbiory – szansa dla rolnika i konsumenta
Iwona Nody
i.nody@podr.pl

Od kilku lat obserwujemy wzrost zainteresowania samozbiorami. 
To wciąż marginalna działalność, ale ma w sobie olbrzymi 

potencjał. Czym są samozbiory i czy to się opłaca?


